FREDERICM ™

GUIDE DE DEMARRAGE
Distributeurs 2025

Bienvenue dans notre communauté



NOTRE MODELE DE DISTRIBUTION

VOUS ENTREZ DANS LA FORMIDABLE INDUSTRIE DU MARKETING DE RESEAU.
Ce mode de distribution met I'humain et le partage au centre de I'équation.

Dans un monde en quéte de sens, notre modéle donne du pouvoir a chacun(e) : celui de se sentir bien, de sublimer
les autres et de construire une réussite a sonimage.

Basé sur larecommandation et le relationnel, notre plan de rémunération est concu pour répondre aux attentes
de chacun en étant I'un des plus rémunérateur du marché !

Aujourd’hui, vous devenez distributeur indépendant, vous créez une véritable activité d'entrepreneur libre, avec a
la clé, un style de vie incomparable et une rémunération sans limite.

Fonctionnement du marketing relationnel

MARKETING TRADITIONNEL | Chaine commerciale longue

D @ Do D or @

FABRICANT GROSSISTE DETAILLANT REVENDEUR CONSOMMATEUR

MARKETING RELATIONNEL | Chaine commerciale courte

e ....... - e ....... - °

LABORATOIRE FREDERIC M DISTRIBUTEUR CONSOMMATEUR
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REMISE COMMERCIALE DE 30 % SUR LE PRIX PUBLIC

Enintégrant le réseau de distributeurs, vous bénéficiezimmédiatement d'une
remise de - 30 % (TARIF ACHAT DISTRIBUTEUR.)

Cette remise vous permet deux choses:

CONSOMMER LES PRODUITS GENERER UNE MARGE BENEFICIAIRE
A MOINDRE COUT En revendant les produits au tarif public
Pour vous et votre famille avotre entourage ou a des clients proches

COMPRENDRE LE TARIF

Vous pouvez remarquer qu'il y a des valeurs en plus du prix d'achat et du prix de vente. En effet, a chaque
produit que vous commandez, sont associées plusieurs valeurs :

Exemple de Revenu en Achat/Revente: 1000 € (PVP) - 700 € (Prix Distributeur) = 300 € de Marge

. TARIF DISTRI-
* * Kk
- DESIGNATION PVP* (€) BUTEUR (€)** VA

SIX00 Magic Six 190,10€ 133,07 € 100 100

Créme Visage

22 Aloe Vera

26,60 € 18,62 € 13,07 13,97

*PRIX DE VENTE PUBLIC : Prix de vente public conseillé, c’est le prix dans le catalogue et sur le site internet auquel vous vendez les produits a
vos clients.

**TARIF DISTRIBUTEUR : C'est votre tarif préférentiel a -30% auquel vous pouvez acheter vos produits pour votre consommation personnelle
ou pour faire de I'achat/revente

***POINTS VA: A chaque produit est associé un certain nombre de points Volume d'Affaire (VA). C'est en cumulant ces points mensuellement
que vous pourrez augmenter vos taux de commissions.

****BR: « Base Remisable » : C'est sur cette valeur que vos commissions sont calculées.
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Wousaaasil

= COMMISSION
E-SHOP

Votre pourcentage de commission évolue chaque mois en fonction de deux critéres simples

w2, LE NOMBRE DE COMMANDES
@, VOTRE QUALIFICATION | PASSEES PAR VOS MEMBRES

Voici comment sont déterminés vos paliers de rémunération:

DISTRIBUTEUR / CLASS 1 : Vous démarrez avec minimum 30 % de commission.
Un bon point de départ pour lancer votre activité !

CLASS 2: Dés 4 commandes membres par mois, vous passez a 35 %.
CLASS 3: Dés 10 commandes membres par mois, vous pouvez atteindre jusqu'a 40 % de commission.

CLASS 4: ET PLUS : Passez a la vitesse supérieure !
A partir de 10 commandes membres par mois, vous débloquez le taux de commission maximum de 45 %

QUALIFICATION DE0A3 AVEC MINIMUM 4 AVEC MINIMUM 10
COMMANDES MEMBRES COMMANDES MEMBRES COMMANDES MEMBRES

Distributeur et Class 1 30% - -
Class 2 30% 35% -

Class 3 30% 35% 40 %

Class 4 etplus 30% 40 % 45 %

Ce systéme de rémunération récompense la régularité et le développement de votre réseau de
clients membres.
Il fidélise vos membres et vous permettent d'accéder aux qualifications et commissions supérieures.
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PHASE
ACCELERATION

LES COMMISSIONS
D'ANIMATION GROUPE

En parrainant des distributeurs, vous bénéficiez d'une commission en fonction
de leur volume d'affaires (VA) via un systéme de différentiel (partage des
bénéfices) par rapport au tableau ci-dessous.

PRENONS L'EXEMPLE SUIVANT :

Vous réalisez 300 VA personnels sur ce mois et 1400 VAM sur votre e-shop.

De plus, vous avez parrainé 5 distributeurs, Maxime, Stéphanie, Antoine, Thibault et Marie.
Leurs chiffres perso respectifs sont : 200 VA, 750 VA, 500 VA, 400 VA et 900 VA..

Stéphanie et Thibault ont parrainé des personnes réalisant entre 100 et 350 VA personnels
pour un total de 1750 VA et 1000 VA groupe.

CE CUMUL VOUS PERMET D'ATTEINDRE LE NIVEAU CLASS 5 AVEC UN TAUX DE 20%
POUR UN TOTAL DE 6050 VA DONT 300 VA PERSO + 1400 VAM + 4350 VA GROUPE.
POUR UN TOTAL DE 6050 VA PERSONNELS + MEMBRE + GROUPE.

NOMBRE DE POINTS BONUS SUR MES ACHATS
VA PERSONNELS + NIVEAU PERSONNELSET SUR

GROUPE VAM MON GROUPE

7000 VA ) Class 6 ) 25%

4500 VA Class 5

2500 VA ) Class 4 ) 15%
1250 VA ) Class 3 ) 10 %
600 VA ) Class 2 ) 6 %
300 VA ) Class 1 ) 3%
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LE MAGIC 6

FREDERIC M LABORATOIRE FRANCAIS DEPUIS PLUS DE 40 ANS, VOUS PRESENTE SES
6 PRODUITS BEST-SELLERS.

100 VA

SIX00 ;008r

1BRUME IN LOVE 150ML LOVO1 | 1BEURREMULTIBIENFAITS
AUKARITEBIO

1ALOEL BODY LANGUAGE ABL80
1GEL ABSOLU DOUBLE CONCENTRE DCHoO0
AUX ACIDES HYALURONIQUES 30ML
1GEL ALOE VERA 100ML AVBO1

1 TROUSSE NOIRE OFFERTE CBXSIX00
1 CREME VISAGE AVB22

el | ALOE VERA 50ML

s ) o 0 5

[

Construisez BRIQUE par BRIQUE votre succés Magic 6!
Duplicable : la clé pour réussir dés le départ.
6 Best-Sellers : pour découvrir, pour démonstration et vendre.
Simple et efficace : la base d'une présentation réussie.
Facilement duplicable : chaque nouveau distributeur reproduise ce succés.
Produits Magic : des trésors de bienfaits pour toute la famille.

LE MAGIC 6
1 Aloel : notre boisson essentielle a votre santé et votre bien-étre.
1 Gel Aloe VeraBio : le gel indispensable a toute la famille.
1 Créme Visage Aloe Vera: le soin universel de la famille.

1 Gel Absolu Double Concentré aux Acides Hyaluroniques : votre démonstration réussie avec son effet
tenseurimmeédiat.

1Karigan : le produit hydratant multi-usage pour toute la famille (corps, cheveux, barbe).
1Brume in Love : parfumée scintillante, I'atout glamour de votre présentation.

Pourquoi choisir le Magic 6 ?
6 produits Magic.
Rentabilité immédiate (Marge 57,03 €).
Ilme sert de testeur.
Génere 100 VA et 100 BR.
Une méthode simple et duplicable (parrainages et ventes).
Satisfaction client assurée. Marge alavente:57,03 €
Jele vends en une seule fois.

Prix Vente Public: 190,10 €

Prix distributeur: 133,07 €

€ au profit de I'association Terre d’Azur sur chaque Magic 6 @?
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Pack Booster Business
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LE KIT DE DEMARRAGE

KITOO 4sva

Fniricd

caranTies

LICENCE 29 € ORGUE A PARFUM 30€

CAHIER BODY LANGUAGE

STYLO BODY LANGUAGE ) ‘]]I 1" II I Ii

CATALOGUE COSMETIQUES

CATALOGUE PARFUM &
ALOEL-OFFERT POCHON ORGANZAROUGE  AX406
LIVRET BEAUTE DISTRIBUTEUR CARNET 107 MOUILLETTES DOC09

CARTEDISTRIBUTEURFVD GUIDE DE PROSPECTION DOC108

6 FICHES PRODUITS OFFERTES PLANMARKETING 2025 PMP25

Idéal pour débuter votre activité avec un investissement minimal et efficace.

Votre Kit contient :
. Licence Distributeur
Accés a votre boutique en ligne personnalisée
Commission de 30% a 45% sur votre e-shop
Remise immédiate de 30% sur toutes vos commandes
Accés complet au plan de rémunération Frédéric M (commissions + remises supplémentaires)
Accés Personnalisé a votre Back-office

Avecl'orgue a parfum, I'Aloel et vos catalogues démarrez vos premiéres ventes.
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LE PACKBOOSTER BUSINESS

2 Magic 6

Testeur Pour Vendre

‘THE BANK

PaiA VALOIR SUR YOTRE 1ERE COMMANDE

Remboursementdevotre
Magic 6 testeur F
L]

Les Avantages du Pack Booster Business Démarrage rapide, efficace et rentable :

Kit de démonstration complet

Produits best-sellers alarevente

Vos produits de démonstration remboursés

Licence distributeur offerte (29 €)

1 aloel (34,90 €) gratuit pour vos premiéres ventes ou tester et faire découvrir
Accés direct au plan de rémunération frédéricm

Pourquoi choisir le Pack Booster Business ?

Un Magic 6 pour tester et faire découvrir
Un Magic 6 pour vendre (190,10 € Prix public)
Un bon a valoir de 133,07 € valable sur votre 1ére commande

PRIX DISTRIBUTEUR: 296, 14 €
OFFERT : 196,97 €*

*avaloirde 133.07 € + 1 aloelde 34.90€ + lalicence a 29 €.
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LE PACK SUCCESS

300 VA

SIX04 ;o0er

1 MAGIC SIX
— OFFERT

BRUME IN LOVE x4 LOVO1
ALOEL BODY LANGUAGE x4 ABL80
GEL ALOE VERA x4 AVBO1
BEURRE MULTIBIENFAITS AU KARITE BIO x4 KAR40
GEL ABSOLU DOUBLE CONCENTRE x4 DCHo0
CREME VISAGE ALOE VERA x4 AVB22

TROUSSE NOIRE OFFERTE x4 CBXSIX00

PRIX DISTRIBUTEUR: 399, 21 €
PRIXPUBLIC: 760,40 €

MARGE A LA VENTE
361,19€

+ COMMISSIONS
SUIVANT QUALIFICATION
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METHODE POUR GAGNER 400€ LE PREMIER MOIS

DEMARREZ VOTRE ACTIVITE AVEC UNE METHODE QUI
PERMET DE GAGNER 400 € CASH DES LE PREMIER MOIS !

PACK
BOOSTER
BUSINESS

MON DEMARRAGE

MA PREMIERE
COMMANDE

1MAGIC SIX
OFFERT

562,28 € pour

UGG les deux packs

Prix de Vente Public

5 Magic Six 950:288

Commlssn?n Fin 12€enClass 1
de Mois
400 € de marge
nette +
Investissement
de départrécupéré

Rentabilité assurée

1Magic6 +
Outil de travail offert | Agrément + Orgue
aParfum + Aloel

VA et BR collectés

Pack Booster Business 296,14 €

le Pack Success +399,21€

Le Bon a Valoirde -133,07 €
=562,28 €

5 Magic Sixx 190,10 €
(Prix de Vente Public)
=950,50 €

Collecté 449VA / 400BR
Class1:3%
=12€

Prix de Vente :
Prix d'achat
Marge bénéficiaire
Commission
=400,22 €

950,50 €
-562,28 €
=388,22€
+12,00€

Magic Six Prix Distributeur 133,07 €
Licence +29,00 €
Orgue a parfum +30,00 €
Aloel OFFERT +34,90€
=226,97 €

En résumé, j'ai remboursé mon outil de travail, j'ai une rentabilité
immédiate et j'ai enclenché mon premier niveau de commission
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